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 شرکت پارس رسانه  درباره 

 
طور رسمی  وکار، فعالیت خود را بهبا هدف ارائه خدمات پیشرفته در حوزه فناوري اطلاعات و ارتباطات و توسعه کسب  شرکت پارس رسانه ایرانیان

آموختگان مجرب، در راستاي ارائه خدمات جامع و یکپارچه در صنعت  آغاز کرده است. این شرکت با اتکا به نیروهاي متخصص و دانش   1384از سال  
 .فناوري اطلاعات، به یکی از بازیگران کلیدي این حوزه تبدیل شده است

هاي هدفمند و سازماندهی اثربخش تلاش کرده است تا خدماتی باکیفیت، متنوع و متناسب با نیازهاي روز  گذاري پارس رسانه همواره با سیاست 
هاي رشد اقتصادي، افزایش ثروت عمومی و تحقق توسعه پایدار  مشتریان ارائه دهد. این شرکت نقش مهمی در تأمین نیازهاي داخلی، ایجاد فرصت 

 .در کشور دارد 
 

 هااهداف و مأموریت 
 ارائه خدمات جامع، یکپارچه و نوآورانه در حوزه فناوري اطلاعات و ارتباطات 
  هاي رقابتی وکارهاي کوچک و بزرگ در محیطتسهیل رشد و توسعه کسب 
  هاي پایدار براي توسعه فناوري در کشور ایجاد زیرساخت 
  هاي مرتبط ارتقاء سطح دانش و مهارت نیروي کار در حوزه 

 
 

 پارس رسانه  تیفعال  يحوزه ها
 مرکز آموزش کسب و کار  .۱

 مشاوره و خدمات توسعه کسب و کار  .۲

 ی اتیو مال ي، حسابدار   یمشاوره و خدمات مال .۳

 ت یسا ی و طراح جادیمشاوره و خدمات ا .۴

 نرم افزار   یبانیو پشت دیمشاوره ، تول .۵

 نرم افزار فروشگاهی   . 5-1

 ) ERP (نرم افزار جامع مدیریت مالی  . 5-2

 يمشاوره و خدمات سخت افزار .۶
 نگی مارکت تالیجیمشاوره و خدمات د  .۷

 ی اجتماع يمشاوره و خدمات شبکه ها .۸

 کسب و کار  یمشاوره و خدمات حقوق .۹

  



 

2                                                                   www.parsrasaneh.com 

 مرکز آموزش کسب و کار
 

  ی مختلف طراح  يهارا در حوزه  يو کاربرد یتخصص  يهااز دوره  يامجموعه  ،ي احرفه يهامرکز آموزش و آزمون شرکت پارس رسانه با هدف ارتقاء دانش و مهارت 
 ی تالیجیو د   یتیر یمد  يهابرنامه  نینو همچ  نگ،یمارکت  تالیجیوکار، دتوسعه کسب  ،یاتی مال  ،یمال  يهانهیدر زم  یتخصص  يهاها شامل آموزش دوره  نی. ادهدی و ارائه م

   هستند.   ICDLو    MBA  ،DBAمانند  
مندان و  علاقه   يا حرفه   شرفتیرشد و پ  يبرا  يبستر  کندیتلاش م  ،یآموزش  شرفتهیپ  يها رساخت یروز و زاز متخصصان مجرب، منابع به  يریگمرکز با بهره   نیا

 متخصصان فراهم آورد. 
 

 ی اتیو مال ی مال يهادوره
  ، یمال  يهاصورت  لیتحل  ،یمال  تیریمد  رینظ  یاند و شامل مباحثشده   یطراح  ياقتصاد  لیو تحل  یتیری مد  يهامهارت   شیمنظور افزابه   یاتیو مال  یمال  يهادوره 

حسابداران و صاحبان    ،یمال  رانیمد  بها مناس دوره   ن یهستند. ا  یاتی اظهارنامه مال  میو تنظ  انی، سامانه مود  یفیتکل  يهاات یمال  تیریمد  ،یاتی و مقررات مال  نیقوان
 خود هستند.   یدنبال ارتقاء دانش مالوکار است که بهکسب

 
 وکار توسعه کسب  يهادوره

وکار،  مدل کسب   یبازار، طراح  ل یتحل  ک،یاستراتژ  تیری مانند مد  یاختصاص دارد. موضوعات  نانیو کارآفر  رانیمد  ی اتیو عمل  کیاستراتژ  يهاها به توسعه مهارتدوره  نیا
  ی رقابت  يهاطیدر مح  تیو موفق  داریرشد پا  يبرا   ازیافراد به ابزارها و دانش موردن  زیها، تجهدوره   نیها است. هدف ابرنامه  نیا  يد یکل  ياز محورها   ينوآور   تیریو مد
 است. 

 
 نگ یمارکت تالیجید يهادوره
  ي هانیکمپ  ی)، و طراحSEOجستجو (  يموتورها   يساز نهیبه  ،یاجتماع  يهاشبکه   تیری مد  ن،یآنلا  یابی بازار  يهابه آموزش مهارت   نگیمارکت  تالیجید  يهادوره 

و    انیجذب مشتر  ییاند تا تواناشده   یحطرا  نیآنلا  يوکارهامحتوا، و صاحبان کسب   دکنندگانیتول  ، یابیبازار  رانیمد  يها برا برنامه   نی. اپردازندی م  تالیجی د  یغاتیتبل
 بهبود بخشند.   تالیجید  يفروش را در فضا   شیافزا
 

 ) DBAو  MBA( یتیری مد يهادوره
MBA  ک یاستراتژ  تی ریو مد  یرفتار سازمان  ،یمال  ،یابیبازار  يهانهیدر زم  یتیریمد  يهاکیو تکن  میدوره با هدف آموزش مفاه  نیا  وکار : ارشد کسب   تیری مد  

 خود هستند.   یتیریمد  يهاییدنبال ارتقاء تواناکه به  ینانیو کارآفر  رانی مد  يشده است. مناسب برا   یطراح
DBA  ي هاپروژه   تیر یو مد  یالمللن یب  يهاي استراتژ   ر،ییتغ  تیریمد  ری نظ  یها که شامل موضوعاترهبران سازمان   يبرا   شرفتهیپ  يادوره وکار :  کسب   یعال  تیر یمد  

 کنند.   تیخود را تقو  يرهبر  يهاتا مهارت  کندیبالا کمک م  یتیریدوره به افراد با تجربه مد  نیاست. ا  شرفتهیپ
 

 وتر یگانه کامپهفت  يهامهارت  ICDL دوره
  ان یکارکنان، دانشجو يدوره برا  نی. اپردازدیاطلاعات م تیو امن لیمیا نترنت،یا س،یآف يافزارها شامل کار با نرم  ه،یپا یتالیجید يهابه آموزش مهارت  ICDL دوره

 دارند، مناسب است.   ازیخود ن  يوتر یکامپ  يهامهارت   تیکه به تقو  یو همه کسان
 
 هادوره  يهای ژگیو

 کار قابل اجرا هستند.  طیدر مح  ماًیکه مستق  ییهاآموزش   : یو عمل يکاربرد 
  در هر حوزه.   ياتوسط افراد مجرب و حرفه   سیتدر  متخصص : مدرسان 
 نیو آنلا  يصورت حضور ارائه به   :  آسان یدسترس . 
 مراجع معتبر.   دییدوره مورد تأ  انیپا   نامهیارائه گواه  معتبر : نامهیگواه 

 
 مرکز   یآموزش انداز چشم
کنندگان است.  شرکت  يارشد و ارتقاء حرفه  يهافرصت جادیها، امهارت  تیدنبال تقوجامع و متنوع، به يهابا ارائه دوره  انیرانی آموزش و آزمون پارس رسانه ا مرکز

  ی انسان  يرو یمؤثر در توسعه ن  یو نقش  سازدی مندان هموار معلاقه  يرا برا   ياو حرفه  یشغل  شرفتیپ  ریمس  ،یتخصص  يهاو آموزش   ينوآور  ت،یفیمرکز با تمرکز بر ک  نیا
 .کندی م  فایکشور ا

 



 

3                                                                   www.parsrasaneh.com 

 و خدمات توسعه کسب و کار شاوره م 
 

 .  دیکن  يگذار   هیسرما  يتواند به شما کمک کند پول و منابع را به طور موثرتر   یمشاور توسعه کسب و کار م  کی
نقاط    ییکسب و کار، در شناسا  اتیبه عمل  قیدق  یمشاور توسعه کسب و کار با نگاه  کی رشد است.  يبرا   ییهافرصت  افتنیمشاور توسعه کسب و کار    یاصل  هدف

 و فروش موثر است.   یابی بازار  يها  نیکمپ  تیفعال  یبا دوام و چگونگ  يتجار  ياستراتژ   جادیقوت و ضعف، ا
 

 مشاور توسعه کسب و کار عبارتند از:  کی  فی وظا یطور کل به
 اشاره دارد.  یفرض  يمشتر   ایمخاطب    يو رفتار  يفکر   يها و الگوها ها، خواسته داشته  حات،یترج  ،ویژگیهااز    ياپرسونا به مجموعه (  داریخر  يپرسونا  جادیا ( 
 بازار هدف   یتیکردن اطلاعات جمع  محدود 
 خدمات   ایدر مورد محصولات    یآگاه  جادیا 
 سرنخ  جاد یبه ا  کمک  )Lead(  )  کسب اطلاع و    نینخست  ياند و برا که به هر روش، با محصولات ما آشنا شده   رودیبه کار م  ییهاسازمان   ایسرنخ در مورد افراد

 ).کنندیبه ما مراجعه م   ؛د یخر  تیدر نها  دیشا
 ان یروابط با سرنخ ها و مشتر  ت یتقو  یمشاوره در مورد چگونگ  ارائه 
 بخشد   یبازار هدف بهبود م  يکه تجربه کاربر را برا  یمنابع  ییشناسا 
 یاحتمال  يها   گاهی( روندها، رقابت و جا  گذرد  یآنچه در بازار م  مطالعه ( 
 ی ابی نقاط ضعف بازار  نییتع  يداده ها برا  ل یو تحل  هیتجز 
 به عقد قراردادها و معاملات   کمک 
 ان یمشتر  تیرضا  يریگیپ 

 
موفق، مشاور    ي . در شرکت هادیغلبه کن  پیشرو يبر چالش ها  دی کند بتوان  یبه شما کمک م  قیدق  ي استراتژ  کی  ی، با طراحمجربمشاور توسعه کسب و کار    کی

 دهند.   یرا به شما نشان م  درآمد و سود بیشترآنها    گریکند؛ به عبارت د  یم  یانیرشد کمک شا  يفرصت ها  ییتوسعه کسب و کار در شناسا
 بخشد.   یم  عی و به موقع ، درآمد کسب و کار را تسر  نانهیواقع ب  ،یابیدست  و  يریو فروش خاص، قابل اندازه گ  یابیبرنامه بازار  کیمشاور توسعه کسب و کار با ارائه  
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 ی اتیمالو خدمات مالی ، حسابداري و مشاوره 
 

 ي و حسابدار یخدمات مال
قرار خواهند داشت و    يموجود را نداشته باشند در صف اول نابود  طیبا شرا  قیتطب  تیکه صاحبان مشاغل قابل  یکشور در صورت  يروزها   نیا  ياقتصاد  تیوضع  در
 شود.   یاهداف سازمان م  شبردیکسب و کار ، باعث پ  آن  یامور مال  تیریمد  یاز خدمات تخصص  يبا ارائه مجموعه ا   مجرب  حسابداریک  
 ي حسابدار  يبر اساس منطق استانداردها   یمال  يصورت ها  هیته 
 ي نرم افزار حسابدار  يساز  ادهیپ 
 وقت  مهیحسابدار به صورت تمام وقت و ن   اعزام 
 سازمان   تیبا توجه به نوع فعال  یتیریگزارشات مد  هیته 
 ي حسابدار   یتخصص  آموزش 
 ران یبه مد  یو مال  ياقتصاد   مشاوره 
 زه یمکان  انبارداري  جادیا 
 ی مال  يها  ستمیس  نگیکد  یطراح 
 زه یبه مکان  یدست  يها  ستمیس  لیتبد 
 اسناد معوق و اصلاح حسابها   يو طبقه بند  ثبت 
 حقوق سالانه شرکتها   ستیل  میو تنظ  هیته 

 
 ی اتیمال خدمات 

  ران یروز دارد. مد  يارها یبا مع  یتجرب  يبه دانش و مهارت ها   ازین  یاتیو ارائه خدمات مالاست  شده    يگسترده ا   راتییدچار تغ  یاتی مال  ستمیس  ریچند سال اخ  در
  روند یم  یاتیو کار سراغ خدمات مال  از صاحبان کسب  ي اریرو بس  نیخود را پرداخت کنند. از ا  اتیشکل ممکن مال  نیتر  نهیتا به به  کنندیشرکتها تمام تلاش خود را م

 حالت به اتمام برسانند.   نیسالانه خود را به بهترمالی  تا بتوانند عملکرد  
 بر عملکرد   یاتیو ارسال اظهارنامه مال  هیته 
 و ارسال اظهارنامه بر ارزش افزوده  هیته 
 یاتی حل اختلاف مال  يها  اتیو حضور در ه  یاتیمال  حیلوا  هیته 
 وقت  مهیبه صورت تمام وقت و ن  یاتی کارشناس مال  اعزام 
 86حقوق پرسنل و ماده    اتیمال  ستیو ارسال ل  میتنظ 
 ارزش افزوده   نامهیگواه  افتیدر 
 ی دفاتر قانون  ریتحر 
 169(ماده  یو ارسال گزارش معاملات فصل  میتنظ ( 
 یاتی اعتراض مال  يریگیپ 
 یاتی مال  یدگیدر جلسات رس  حضور 

 
 مالی  مشاوره خدمات 

محترم    انیکارفرما  اریتجارب خود را در اخت  میتا به طور مستق  میامکان را فراهم نموده ا  نیا  یاتیو مال  یمال  يکسب و کار در حوزه    رانیمتعدد مد  يازها یتوجه به ن  با
)  يگذار   هیو سرما  یاتی ، مال  یمختلف (مال  يها  نهیزم  درمشاوره    جهی. در نت  میکسب و کار آنها شو  یمال  ندیباعث بهبود فرآ  يو کاربرد  دیو با تبادل اطلاعات مف  میبگذار

 شود.   یگوناگون م  طیدر شرا  رانیمد  يریگ  میتصم  لیباعث تسه
 ي و اقتصاد   یمال  مشاوره 
 ادغام شرکت ها  ایانحلال    د،یدر خر  مشاوره 
 یو حقوق  یقیاشخاص حق  یاتیمال  مشاوره 
 بر ارزش افزوده   اتیمال  مشاوره 
 درزمینه قانون تجارت   مشاوره 
 ي بردارو بهره   تولیدافزار از مرحله شناخت تا  نرم   یمهندس  مشاوره 
 جامع   يبودجه بند   میتنظ  مشاوره 
 ی بانک  يبه تراکنش ها  یدگی در خصوص رس  مشاوره 
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 و خدمات ایجاد و طراحی سایتمشاوره 
 

در جهت    یک سایت مناسباز    زیدهد بهتر است همه کسب و کارها ن  یقرار م  ریمردم را تحت تاث  یزندگ  شتریروز به روز ب  يمدرن امروز که تکنولوژ  يایدر دن
 .و بازدهی کسب و کار خود را افزایش دهیددرآمد    دی توان  یشما م  ؛  تیسا  ی و طراح  ي. با راه انداز ندیو توسعه کسب و کار خود استفاده نما  شرفتیپ

 
 ت یسا یو طراح يراه انداز ي ایمزا
 خواهد بود. تر   نهیکم هز  یکیزینسبت به کسب و کار ف  آنلاینکسب و کار    ي: راه اندازترکم   نهیهز 
 دارد.   يساز   ادهیاجرا و پ  تیقابل  تري  در مدت زمان کوتاه  نیکسب و کار آنلادر بیشتر موارد  :    عی سر  يانداز   راه 
 است.   انیبه مشتر  یماده خدمت رسانآساعته    24شما    تیوب سا  ؛  دیهست  نیآنلا  ییشما چه زمان ها  نکهی: صرفه نظر از ا  وستهی پ  درآمد 
 ارائه کند.  انیتواند محصولات شما را به مشتر  یشما م   تیوب سا؛  به کارمند فروش    از ی: بدون ن  کیبه صورت اتومات  فروش 
 دیخدمات و محصولات خود را ارائه ده  ایبه همه مردم دن  دیتوان  یشما م  ییای: فارغ از منطقه جغراف  شتریب  يمشتر   جذب. 
 ایجاد کندشما    يرا برا  يمتنوع ترگسترده تر و  کسب و کار    يتواند فضا  یم  نترنتی: ا  دیجد  يبازارها   کشف . 
 محصولات و خدمات شماست.   وسیع و کم هزینه تر  غیساعته در حال تبل  24شما    تی: وب سا  غاتیتبل   تر کم  نهیهز 

 
 ت یسا ي راه انداز مراحل اصلی  
 ي ها تیسا  دیمنظور با نیاست. بد تیبه موفق دنیها و رس نه یهز ییعامل در صرفه جو نیمهم تر تیسا یو طراح ياز راه انداز شی پ يزیو برنامه ر قیتحق  

 شود.   ییشوند و نقاط قوت و ضعف آنها شناسا  یمعروف و معتبر بررس  يها   تیوب سا  ریرقبا و سا  يها  تیشما، سا  تیمشابه حوزه فعال
 است.   تیسا  ی طراح  يزیاقدام پس از برنامه ر  نیرند شما مهم ترمناسب بدامنه    انتخاب 
 شما   کسب و کار  تیوب سا  زی آم  تیموفق  يساز   ادهیپ  يبرا   هاست  نیمناسب تر  انتخاب 
 جذاب و مخاطب پسند   يبه گونه ا  ت یوب سا  يجامع محتوا   يزیر  برنامه 
 ت یعملکرد وب سا  هیاول  تست 
 رفع نشده   راداتیا  یو بررس  تیاز سا  ییرونما 
 است  يضرور  تیوب سا  ياز نظر عملکرد و محتوا   وستهیو توسعه پ  قیتحق . 

 
 ی اختصاص تیسا یشده طراح   يزی برنامه ر یبانیپشت 
به مراقبت دارد.   ازیشما ن تیاست. سا یاختصاص تی سا یطراح يبرا مهم یژگیو کی نیتنها نخواهد گذاشت و ا  يلحظه ا چیشما را در ه؛ مجموعه  نیما در ا میت

  ت یسا  ج، یکنند. به هر حال به تدر  ی مدت کمک م  یشما در طولان  تیسا  يبه نگهدار  نهیهز   نیدهند و با کمتر  یانجام م  یما به درست  ی بانیپشت  میمراقبت را ت  نیا
شما    دیمختلف شا  طیکند. در شرا  یزمان ممکن برطرف م  نیتر  عیمشکلات را در سر  نیا  یبانیپشت  میبگذارد که ت  شیکاملاً واضح را به نما  یممکن است مشکلات

 شما انجام خواهند داد.   يما برا  یبانیپشت  میکار را ت  نیکه ا  دیخود اعمال کن  تیرا در ظاهر و ساختار سا  یراتییتغ  دیبخواه
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 ، تولید و پشتیبانی نرم افزار مشاوره 
 

  ت یفعال  یاطلاعات در تمام  يشماست. با توجه به توسعه روز افزون فناور   يازها ی منطبق بر روال ها و نیی  نرم افزارها  دیها و تول  ستمیس  لیما تحل  يها  ییاز توانا  یکی
اطلاعات و اسناد، گردش اطلاعات،   تیریموفق است. مد يتجار تیفعال کیاز  ریناپذ ییاطلاعات بخش جدا يو فناور  يتکنولوژ يا یبه دن وستنی روزمره مردم، پ يها

و مجموعه شما، به کاهش    ياقتصاد  تیبهتر فعال  تیرمدی   بر  علاوه  …و  يآمار   ينمودارها   ،ير یگزارش گ  ،يزمانبند  ،یو مصرف کنندگان، اطلاع رسان  انیارتباط با مشتر
 ق یدق  لیبود و با تحل  میراه همراه شما خواه نیخواهد شد. ما در ا يمشتربیشتر  يمند تیارائه خدمات، موجب رضا  کیفیت شیها کمک خواهد کرد و با افزا نهیهز
 کرد.  میخواه  یبانیو پشت  يساز   ادهیو پ  یشما طراح  يازها یکارآمد و منطبق بر ن  يشما سامانه ا   يها  تیفعال
 

 توسعه نرم افزار: 
  ي ارائه خدمات نگهدار   گریبرابر شده و از طرف د  نیتوسعه چند  یجانب  يها  نهیهز  نصورتیا   ری نرم افزار باشد. در غ  یبر اصول مهندس  یمبتن  دینرم افزار با  دیتول  ندیفرآ
   ممکن خواهد بود.  رینرم افزار غ  یبانیو پشت
  به دست آمده از مرحله اول است.   يازهاین  ستیبر اساس ل  قیدق  یو طراح  ل یاست و پس از آن، تحل  يمشتر  يازهاین  قیدق   ینرم افزار، بررس   یگام در مهندس  نیاول

  گر ید  یاساس  يگام ها  ایروز دن  يدانش و تکنولوژ  نیمطابق با آخر  یسیداده مورد استفاده، بستر برنامه نو  گاهیمناسب، نوع پا  یسیمرحله بعد، انتخاب زبان برنامه نو  در
 نرم افزار است.   دیدر تول

و    يتا نصب در کنار شما بوده و پس از راه انداز   دیمرحله تول  ينرم افزار از ابتدا   یبر اصول مهندس  هیمجرب و متخصص، با تک  ي روها یمتشکل از ننرم افزاري ما    میت
 زمان ممکن است.   نیدر کوتاه تر  د یجد  يها   یژگیو افزودن و  یاحتمال  ي آماده رفع خطاها  ؛  نرم افزار  لیتحو

  ي ساز کپارچه ی افزار است که هدف آن نرم  یروش مهندس کی DevOps  شود. یم انیب DevOpsدر قالب تجارب   نهینرم افزار به د یاستانداردها و اصول تول  امروزه
  نه، یبه  دیتول  يبر رو  DevOpsتمرکز    .مشترك است  تیو مسئول  يفرهنگ همکار  لیتسه  قی) از طرOpsافزار (نرم   اتی) و عملDevافزار ( توسعه نرم   تیمهايکار  

 است.    تیو خلاق  يخودکارساز  ياستفاده از ابزارها   ،يبا مشتر   ي، ارتباط قو  يفرهنگ ساز
 

 است :   ریقابل ارائه در بخش نرم افزار به شرح ز خدمات 
 بر وب (    یمبتن  ينرم افزارها   دیو تول  یطراحWeb Application( 
 ندوزیو توسعه نرم افزارها تحت و  یطراح    )Windows Application   ( 
 ي موبایلو توسعه نرم افزارها  یطراح    )Mobile Application  ( 
 و توسعه نرم افزار   یقبل از شروع طراح  گانیرا  یو تلفن  يمشاوره حضور  جلسات 
 اختصاصی   بصورت کاملا    يمانکاریپ  ،یصنعت  ،یبازرگان  ،يحسابدار   ،يادار   کپارچهی  ينرم افزارها   یطراح 
 دانش سازمان ها   تیریافزار و پورتال دلخواه با هدف کاهش دغدغه سرپرست ها و مد  نرم 
 ها  ستمیس  لیو تحل  یطراح  قیدق  مراحلکسب و کارها با بررسی    قیدق  یازسنجین 
 روز   يها   يو استفاده از تکنولوژ   شناختبر اساس    یسیو برنامه نو  يساز  ادهیپ 
 کاربر پسند و جذاب   یکیگراف  رابط 
   بالا   سرعتو    تیامنبررسی و تولید با 
 انواع سخت افزار   يبرا   مناسب 
 ،ي کاربر   آموزشي و  نصب و راه انداز   استقرار 
 در حداقل زمان   يمشتر  شنهاداتیو پ  راتییتغ  اعمال 
 گانیرا  یفن  یبانیپشت  خدمات 
 ي جهت مشاوره و خدمات نرم افزار   يکنار مشتر  حضور 
 ن یها و خدمات آنلا  سیسرو  ارائهی ،  تلفن  یبانیپشت  میت 

 
و برنامه    یطراح  وهیشبهترین  استفاده از    با  و  يساز  اده ی قبل از شروع پ  ستمیس  يها  ازین  ه یکل  لیو تحل  یشود با بررس  یمتضمن م  پارس رسانه  ينرم افزار  گروه

 در کنار کاربران باشد.   مناسب ؛  یبانی، با ارائه خدمات پشت  و پس از استقرار نرم افزار  دهدزمان ممکن انجام    نیرا در کمتر  یآت  راتییاصلاحات و تغ  ،یسینو
 

 : نرم افزار  يو راه انداز نصب
به    افزارشود تا نرم    یداده م  يمشتر  لینرم افزار ساخته و تحو  يبرا  )Setup(  نصب  برنامه  کی،    تست  م یت  تیفیک  نیو تضم  یسیمرحله برنامه نو  لیاز تکم  پس

 م یت  ،يراه انداز   نی اول  يذکر است که برا  قابل  نباشد.  يگر ید  یبرنامه جانب  چیبه نصب ه  يازینصب شده و ن  يمشتر  يها  ستمیس  ي و فقط با زدن چند دکمه رو  یراحت
  ، يشود. در کنار آموزش حضور   یقرار داده م  شانیا  ي  نده ینما  ایکارفرما    ارینرم افزار در اخت  ينصب و راهبر   يلازم برا  ينصب شرکت به محل اعزام و آموزش ها
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پس از اعلام    گر،ی د  يدر استان ها   يبه نصب و راه انداز   ازیصورت ن  در  .کندآن مراجعه    هب  ازی کارفرما خواهد شد تا در صورت ن  میتسل   زیراهنما ن  يها  لیمستندات و فا
 و آموزش انجام خواهد شد.   ينصب شرکت به استان مربوطه اعزام و مراحل نصب و راه انداز   میاز طرف کارفرما، ت  یاطلاعات  يها  هیو لا  يبستر سخت افزار   یآمادگ

 : نرم افزار یبانیپشت
  نیهمچن  سؤالات و ابهامات شما در مورد نحوه استفاده از نرم افزار باشند.  يهفته آماده اند تا پاسخگو   يدر تمام روز ها  یبانینرم افزار، بخش پشت  یینها  لیاز تحو  پس

 زمان ممکن هستند.  نیشما در کمتر  يو اعمال خواسته ها  یما آماده بررس  سانیطراحان و برنامه نو  د،یبه افزودن امکانات جد  ازین   ای  یاحتمال  يدر صورت بروز خطا ها 
 : نرم افزار  آموزش

  لیمستندات و فا ،يبر آموزش حضور  علاوه شود. ینحوه استفاده از نرم افزار به کارشناسان آموزش داده م  ،ي جلسه حضور ینرم افزار، ط ياز نصب و راه انداز پس
 .ندیتا در صورت وجود ابهام در روش استفاده از نرم افزار به آن مراجعه نما  ردیگ  یقرار م  ایشان  اریاخت  در  زیراهنما ن  يها

 
 : فروشگاهی  نرم افزار

و در زمان    دیتان را به حداکثر برسانو کارکنان فروشگاه   کارو    هوشمند و بهتر کسب  تیری مد  ان،یمشتر  تیسود و رضا  شیافزا  ها،نهیکاهش هز  زانیم  میخواهیداگر  
به   یصندوق فروشگاه سیستم و یا کیموضوع استفاده از  نیا يبرا یراهکار تخصص صرفه ترین و به  سریعترین ،ارزان ترین ؛ دی کن  ییصرفه جو نمشتریان تاخود و 

،    پوشاك  يو فروشگاه ها  ها  يقناد،    ها  ینیپروتئ،    فروشگاه ها  ،  مارکت ها  پرهای،  چون : سوپر مارکت ها    ینرم افزار اصناف  ن یا  است.  یهمراه نرم افزار فروشگاه
  ي نرم افزار  میت  يها   ازیامت  گریاز د  باشد پوشش داده شده است .  يکار  يحوزه ها  نیکه در ا  يازیو هر ن  کندیم  یبانیرا پشت  رستوران ها ، سفره خانه ها ، کافی شاپ ها

افراد با حداقل اطلاعات    يموجب شده تا همه    این نرم افزارساده و کاربر پسند    ط یمح  اشاره کرد.  نیزخاص    و شرایط  مشاغل  ينرم افزار برا  يساز  یبه خصوص  توانیم  ما
 نرم افزار استفاده کنند.   نی از ا  یبه راحت  لاتیو تحص  يحسابدار 

 فروشگاهینرم افزار   کلیامکانات 
 یفروشگاه  افزارهاياز کلیه سخت    یپشتیبان  )   PC to Pos - Caller ID - Pos-  چاپ    يدستگاه ها   -  نترهایپر  –  فلاینو آ  نیآنلا   ترازو هاي  -  بارکد خوان

 )…و  و ثبت بارکد  بلیل
 کاربران نسبت به اطلاعات موجود فروشگاه   یصندوق و محدود کردن دسترس  کی  يچند کاربر برا  فیفروش و تعر  مکانیزه  صندوق 
 بدون بارکد   يبدون بارکد مخصوص کالاها  کالا  سریع  فروش 
 کالا  کی  يچند کد برا   فیو تعر  قیمتبا سه نوع    کالافروش یک    امکان 
 و یا به صورت کلی در فاکتور  گروهو یا    کالابه صورت تک روي یک    فیتخف  فیتعر 
 مرجوعی  ، فروش و برگشت از فروش  فاکتور خرید و برگشت از خرید   صدور ، 
 اعتباري   کارتمشتریان به    اختصاص 
 ی حساب بانک  فیتعر  امکان 
 فاکتور فروش مخصوص مشترکان جهت ارسال با پیک با درج آدرس و مشخصات مشترك   صدور 
 قرار دادن سطح سفارش براي کالاهاي مورد نظر   امکان 
 بندي هزینه هاي کلی فروشگاه و حسابرسی ان به صورت ساده و اعمال ان در سود و زیان   گروه 
  ه یها و سرما  نهیو هز  ییشامل : دارا  يحسابدار 
 نوع کالا  40000از    شیساخته) ثبت ب  مهین  يکالا  یورود و خروج کالا (حت  ي: قسمت ها  يانباردار 
 ساده   اریبس  یکیگراف  طی: صندوق چند کاربره و مح  یفروشگاه 
 و طرف حساب ها و بدهکاران و بستانکاران   انیمشتر  يحساب ها   يکل : نگهدار  دفتر 
 کنترل حساب چک   نیها و همچ  افتیو پرداخت ها و در  یجامع در مورد حساب ها بانک  ی: بخش  بانک 
 ی کالا و کل  کی  یحت  کیفروخته شده به تفک  يکالا  نیتمام شده و همچن  متیو ق  يد یتول  يمختلف اعم از کالا  يبخش ها   یتمام  ي: دارا   انیو ز  سود 
 و  انبار  گزارش  –موارد فروش    یشامل تمام  یمال  ياز گزارش ها  یها : صورت کامل  گزارش   … 
 نساو آ  سریع)  فتتاحیها  سند(  لیهاو  ياز ندا  راه   . 
   و روان  دهسا  ربسیا  بريرکا  لحا   عینو در    برپسندرکاو    یباز  فیکیاگرمحیط 
 بالا  سرعت  با  ارفز ا  منر  تشاارگزو    تطلاعا ا  تمامیاز    کسلا  جیو خر  تهیه  . 
 بالن   رتصو  به  نهاآ  نمایشو    ي ور غیرضر  هاي  مپیغا  فحذ  لیلد  به  سیستم  بريرکا  مهنگادر    بالا  سرعت 
   : کارت   انیپرداخت، سا  نیسداد، به پرداخت، نو  ش،یک  رانیپاسارگاد، ا  ان،یآسان پرداخت، سامان، پارسپشتیبانی از کارتخوانهاي 
   : نیشاه  ،  نیراد  ،  یجی، د  صدر  نیتوز  ،  بالیدپشتیبانی از صندوق و ترازوهاي  ،  POS Scale 
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 :  (ERP)جامع مدیریت مالی  نرم افزار
  ران یمد  يبرا  یخاص   گاهیرو جا  نیاز ا  است.در مشاغل کوچک و متوسط    یهــا و حتهــا ، سازمان هــا در شرکت بخش   نیاز مهمتر  یکیو مدیریت مالی    يحسابــدار 

  ي حسابــدار  ستمیسر ی، در ز  موقع  هبه اطلاعــات مناسب و ب  ــرانیمد  یدسترس  يانجام شده برا   يهــا یازسنجیبا توجه به ن  نیبنابرا  ،  هـا و مشاغل داردسازمان 
ها ثبت روش  نیکاربران گذاشته شده است تا به بهتر اریو در اخت یطراحــ گرید يهاستمیسر ی و انتقال اطلاعات به ز یانجام کارها در حوزه مال  يبرا یامکانات مناسب

 باشد.   سری م  گرید  يآنها به واحدها   انتقالمربوطه و    يهاو ارسال گزارش   افتیکنترل اطلاعــات، در  ،یمالــ  عیاسناد و وقا
 

 (ERP)جامع مدیریت مالی   نرم افزار کلی  امکانات 
 :    يو حسابدار  یمال  ستمیـ س1
 شناور)   یلی(تمام سطوح تفص   ینه سطح  يو حسابدار  یجامع مال  ستمیشامل س  ـ
 گر یکدیبه    یامکان نقل و انتقال حسابها از دفاتر مختلف مال  ـ
 ادغام اسناد بصورت روزانه و ماهانه   ـ
 ي گزارشات استاندارد حسابدار  هیکل  ـ
 )یتیری( تحت عنوان گزارشات مد  یتیریمد  یل یو تحل  یگزارشات حسابرس  یطراح  ـ
 اسناد و مرور حسابها (از سطوح مختلف، کل به جزء و جزء به کل)   یامکانات متعدد جستجو و بررس  ـ
 و پرداخت) :    افتی(در  يخزانه دار   ستمیـ س2
 و پرداخت صندوق و خزانه   افتیجامع در  ستمیشامل س  ـ
 نامحدود صندوقدار   فیتعر  تیقابل  ـ
 یاسناد مال  کیصدور اتومات  ـ
 ی و پرداخت  یافتیگزارشات متنوع در خصوص اسناد در  ـ
 یو کل  یصندوق بصورت جزئ  يمرور عملکرد واحدها   ـ
   QCانبار و    يو حسابدار   يـ انباردار3
 ) Part Number(  یشماره فن  يانبار بر مبنا  يو حسابدار   يشامل انباردار   ـ
 مشخصه منحصربفرد کالاها    فیو تعر  یکالاها بصورت درخت  نگیکد  شی و نما  یامکان طراح  ـ
 انباردارها    یسطوح دسترس  فیتعداد نامحدود انبار و انباردار و تعر  فیتعر  ـ
 ي گزارشات استاندارد انباردار  هیکل  ـ
 مرتبط  یصدور اسناد مال  ـ
 انبارها   یمرور و بررس  ـ
 کالاها در انبار   ییکالاها و جانما   يانقضا  خیتار  فیتعر  ـ
 امکانات مربوط به بارکدخوان    هیکل  ـ
 :حقوق و دستمزد    ،یپرسنل  ستمیـ س4
 و اطلاعات پرسنل   يمشخصات فرد   ينگهدار  ـ
 پرسنل  یمشخصات استخدام  ينگهدار  ـ
 انداز کارکنان) صندوق پس   يشرکت و وامها   ي(وامها  یپرداخت  يوامها   يشامل دو روش نگهدار  ـ
 و گزارشات متنوع حقوق و دستمزد  یگزارشات متنوع پرسنل  ـ
 حقوق   اتی و بانکها و مال  یاجتماع  نیتام  مه یب  سکتید  هیو ته  مهیگزارشات ب  ـ
 ی پرداخت  يمربوط به وامها   یو اسناد مال  نهیمراکز هز  کیصدور اسناد مربوط به حقوق و دستمزد به تفک  ـ
   CRMـ سفارشات و فروش مرتبط با  5
 ي اسناد مرتبط با مشتر  یگانیو با  ي، سقف اعتبار مشتر   يتجار  ياطلاعات طرفها   ه یثبت کل  ـ
 ان یثبت سفارشات مشتر  ـ
 فاکتور تا مرحله صدور فاکتور فروش   شیفروش از صدور پ  ندیفرآ  فیامکان تعر  _
 حواله انبار توسط انباردار   کیصدور حواله (دستور خروج) از انبار و ثبت اتومات  ـ
 سفارش   ایها  صدور فاکتور فروش حواله   ـ
 گزارشات متنوع فروش و سفارش   ـ
 امک یو پ  ل یمیا  قیامکان ارسال فاکتور از طر  _
 براساس سفارش و ....   دیبرنامه تول  ـ
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   دیتول  يزیرـ برنامه 6
 EBOMو    BOMو    دیتول  فیتعار  ـ
 سفارشات  يبرمبنا   دیتول  يو زمانبند   دیتول  يبچ ها  فیتعر  ـ
 تمام شده   متیو ق  دیمرتبط با تول  یصدور اسناد مال  ـ
 ورود  نیو آخر  نیاستاندارد، اول  ن،یانگیم   يمتها یو ق  دیگزارشات متنوع تول  ـ
 براساس سفارشات و ....  دیتول  يزیربرنامه   ـ
 )  مالینیمحصول ( م   یابیو رد  دیـ کنترل تول7
 در هر مرحله   BOMو    دیمراحل تول  فیتعر  ،يبسته بند  ستگاه یو ا  يکار  يهاستگاه یا  فیتعر  ـ
 یابیکالاها و بارکد رد  يبندو ثبت بسته  فیتعر  ـ
 و ...  یتیریو داشبورد مد  دیمرتبط، گزارشات متنوع کنترل تول  یصدور اسناد مال  ـ
 اسناد و مدارك   ویآرش  ستمیـ س8
 با هر فرمت دلخواه)   لهای فا  هیو کل  PDF   ،WORDشرکت ( عکس ،    یکیاسناد الکترون  ينگهدار   _
   یو خارج  یداخل  دیـ تدارکات و خر9
ثبت و ضبط   ازمندین  یبازرگان  يکالا در شرکتها  نیتام  ای  ،يد یتول  يمواد، در شرکتها   نیتام  رهیمشخص و زنج  یبازه زمان  کیدر    دیتول  يلازم برا   هیبرآورد مواد اول  ـ

 زمان ممکن است.    نیمواد لازم در کمتر  نیو تام  دیدر خصوص خر  يریگ  میاطلاعات متنوع و تصم
  سیجامع پرد  ستمیبرخوردار است. با استقرار س  ياژهیو  گاهیتدارکات از جا  ستم یاست که در س  یاز اطلاعات  زیآن ن  يزیرو برنامه   نیمواد و تام  دیبرآورد بودجه خر  ـ

 . گرددیصادر م  ،ير یگینظارت و پ  مکانبا ا  کیاسناد مرتبط با بخش تدارکات بصورت اتومات  ت،یفیکنترل ک  د،یکننده، خر  نیمراحل انتخاب تام   هیضمن کنترل کل
 ثابت و اموال   يهایی ـ دارا10

  ی و بروز رسان   دیسوابق خر  يثبت و نگهدار  ،يثابت و صدور اسناد مرتبط حسابدار   يها ییمحاسبه استهلاك دارا  ،ي بنگاه اقتصاد  ي هاییاطلاعات اموال و دارا  ينگهدار  ـ
ثابت و اموال    يهاییدارا  ستمیرسیمرتبط از جمله امکانات ز  يفروش اموال و صدور اسناد حسابدار  ،ییجمعدار و مسئول دارا  رییاموال، تغ  ییجابجا  ایاموال، نقل و انتقال  

 است. 
 ی فروشگاه  ستمیس  _11

ا  يهادر فروشگاه   عیگزارشات جامع و سر  افتیفروش و در  ییکارا  ایو    يا ره یزنج  يهافروشگاه   کپارچهی  تیریضرورت مد  _ تا    نیمنفرد،  را برآن داشت  شرکت 
  افت یکه درج اطلاعات و در  ،سفارشات و فروش   ستمیرسی. برخلاف زدیمنفرد آماده نما  ای  ياره یکلان زنج  انیمشتر  يفروشگاه را برا   تیریو مد  یفروشگاه  ستمیرسیز

(درصورت لزوم) فروش و صدور فاکتور،    فاکتورشیپ  اتیعمل  یفروشگاه  ستمیرسیمنحصربه فرد است. در ز  یو دسترس  تیمجزا، با مسئول  يواحدها   اریگزارشات در اخت
  ي حواله خروج و اسناد حسابدار   کیو بلافاصله ثبت اتومات  فاکتورفروش(مانند درج    فهیوظ  کی  يساده و با اجرا   يهابا فرم   ياجناس و انباردار   دیخر  دیحواله فروش و رس

 ستمیس  ریز  نیکالاها و ثبت فاکتور فروش از امکانات متعدد ا  دیدر منو فاکتور، استفاده از بارکد در رس  عیسر  يکالا، دسته بند  عی. انتخاب سرشودی مرتبط) اجرا م
کامل دارند. گزارشات    ییآن آشنا  يهاو فرم   یمال  يهااست که عموم حسابداران با صورت  کیبصورت اتومات  یمال  يندهایکامل فرآ  ي اجرا   ستمیرسیز  نیا  يای است. از مزا

 است.   یابی فروش قابل دست  يکامل حسابدار   ستمیس  کیهمانند    ستمیس  نیدر ا  POSو    يفروش، انبار و گردش وجوه نقد   ،ي کامل حسابدار
 ی اتیمال  انیافزونه سامانه مود  _12

 )یگروه  ای  ی( تک  انیبه سامانه مود  کیارسال صورتحساب الکترون  ـ
   انیاکسل و انتقال به سامانه مود  ق یصورتحساب فروش از طر  افتیدر  ـ
 اطلاعات شرکتها ( در صورت درخواست)   لیو تکم  شیرایدر افزونه و امکان و  دیشرکت جد  جادیا  ـ
 کالا و اتصال به شناسه کالا در افزونه   فیو تعر  يمشتر  فیتعر  ـ
 در افزونه   يریو اختصاص شناسه به واحد اندازه گ  فیتعر  ـ
 ی ارسال  ي هاصورت حساب   تیاستعلام وضع  ـ
 ها ارسال شده و رفع آن   يهاصورت حساب   يمشاهده خطاها   ـ
 ان یچاپ فاکتور به همراه اطلاعات مربوط به سامانه مود  ـ

 انتشار اطلاعات    _13
 Off Lineبصورت    میمق  ریبه مراکز غ  ستمهایرسیز  هیـ شامل ارسال اطلاعات کل       
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 و خدمات سخت افزاريمشاوره 
 

و    یسازمان  کسب و کار ،  يازهایمحصول با ن  ییتطابق کارا  یاز محصولات موجود در بازار و بررس  يشماریتعداد ب  نیاز ب  يسخت افزار   نهیگز  نیانتخاب مناسب تر
و    نداردرا    یچندان مناسب  جهینت  اغلبو خطا در انتخاب محصول    یبر سع  یمبتن  ي. روشها ردیپذ  ی صورت م  ی فن  یو کمتر با بررس  غات یتبل ریعموماً تحت تاث  یشرکت

 .دینمایم  لیرا به شما تحم  دیکريناخواسته    يها  نهیعلاوه بر زمان از دست رفته، هز
  زان یبه شما عز  يو نرم افزار   يسخت افزار   يستمها یو س  زاتی در خصوص تجهو تامین    ي قادر به ارائه خدمات مشاوره ا  یبا اتکا به سالها تجربه اجرائ  پارس رسانه

شامل تجهیزات اتوماسیون فروشگاهی (صندوق ، بارکدخوان ،    موجود در بازار  سخت افزارهاي  دیخر  رامونیمشاوره و تبادل نظر پي کسب  برا  دیتوان  یم  شما  است.
راحت با    یالیبا خآنها    نیتامنحوه    ن یو همچن،کامپیوتر و قطعات ( رایانه رومیزي ، لپتاپ و ...) ، تجهیزات شبکه    و ...)   NVRپرینتر و ...) ، تجهیزات نظارتی (دوربین ،  

 . دیدرست انجام ده  یما انتخاب
 . برعهـــده داردنیز  را    ارائه شده  ياانهیرا  زاتیاز تجهــ  یفن  یبـــانیپشت  فهیکارآمد ، وظ  متخصصینداشتن    ــاریبا در اخت  ،پارس رسانه  افزار  سخت   واحد

 
 افزار عبارتند از : در حوزه سخت  ما خدمات 
 موبایل و تبلت  لپ تاپ  ،  يز یروم  يوترهایکامپ  خدمات ، 
 یس  ی( لپ تاپ و پ   يوتر یکامپ  يستمهایانواع س  یفن  یبانیو پشت  ضی، تعو  فروش( 
   و ...)  نتری(صندوق ، بارکدخوان ، پر  یفروشگاه  ونیاتوماس  زاتیتجه  انواعفروش ، تعیوض و پشتیبانی فنی 
 يقطعات سخت افزار  یفن  یبانیو پشت  ضی، تعو  فروش  )CPUو    کی، مادربورد، هارد، رم، کارت گراف… ( 
 (... صندوق ، بارکدخوان ، پرینتر و) فروش تجهیزات اتوماسیون فروشگاهی 
 از انواع سرورها   یفن  یبانیپشت 
 ي سخت افزار   يدوره ا   سیو انجام سرو  یبانیپشت 
 مداربسته   یتیامن  يها   ستمیس  يو راه انداز  نصب 
 کاربران   ازیمناسب براساس ن  يافزارسخت   زاتیدر انتخاب تجه  مشاوره 
 کاربران   ازی) مورد ننوکسیو ل  ندوزیعامل (خانواده و  ستمینرم افزارها و س  نصب 
 ی شخص  يوترها یو اسمبل کامپ  مونتاژ  )PCو    ي)، حرفه اServer 
 ستمیسخت افزار س  یابی  بیکامل و ع  یبررس 
 ستمیسخت افزار س  يو ارتقا  يساز  نهیبه 
 با سازمان ها و شرکت ها   یبانیقرارداد پشت  عقد 
 ي ادار   يها   نیو ماش  يا   انهیرا  یجانب  زاتیتجه  خدمات 
 فکس ، اسکنر،    نتر،ی( پر  يادار   يها   نیانواع ماش  و تعمیر  فروشUPS    یلوازم جانبو ( 
 وب کم ، مودم ها ، هارد پرتابل و    بوردیماوس و ک  کر،ی اسپ  تور،ی (مان  وتریکامپ  یجانب  زاتیتجه  فروش ،…( 
 ینیو تونر( تضم  جیو شارژ انواع کاتر  ریتعم( 
 خدمات در محل ( مخصوص سازمان ها و شرکت ها)   ارائه 
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 و خدمات دیجیتال مارکتینگمشاوره 
 

از تمام کانال    نکار یا  يست و برا ا خدمات شرکت هاو   محصولات  یابی با تجربه است که مسئول پروموشن و بازار  تالیجید  ابیبازار   کی؛    نگیمارکت  تالیجیمشاور د
  ی ابیبازار  ياستراتژ   کی  يو نظارت بر اجرا   یطراح  نگیمارکت  تالیجی. کار مشاور دکندیدر دسترس استفاده م  نگیمارکت  تالیجیو خدمات د  نیآنلا  یابیبازار  يها
 . .و فروش آن برند است   کیتراف  ،یآگاه  شیبه منظور افزا  تالیجید

 
 نگاه :  کی در  نگیمارکت تالیجیمشاور دمهم  ف یوظا
 ن یآنلا  يآن در فضا   يکسب و کار و رقبا  زی آنال 
 مدل    نسیزیب  نیتدو  ایو    بهبود 
 بازار   يبند  میبازار هدف و تقس  شناخت 
 هر پرسونا   يو راه حل کسب و کار به ازا  يشنهادیمخاطب و ارائه ارزش پ  يپرسونا  نیتدو 
 مورد استفاده کسب و کار    نیآنلا  يکانال ها   یتمام  یو بررس  زی آنال 
 ر یمس  نیدر ا  يهر مکان ارتباط با مشتر  يبرا   يو مشخص کردن استراتژ  يمشتر  دیخر  ریمس  یبررس 
 شده   دی تول  يمحتوا  یو بررس  لیتحل 
 نگیمارکت  تالیجیبرنامه جامع د  نیتدو 
 جستجو   يموتور ها  ي برا   تیسا  يساز   نهیبرنامه به  نیتدو 
 محتوا    ياستراتژ   نیتدو 
 و نشر محتوا   دی تول  يزیر  برنامه 
 ی غاتیتبل  هاي  نیکمپ  یطراح 
 فروش   شی و افزا  يجذب مشتر  يبرا   تالیجید  یابیبازار  يراهکارها  ارائه 
 گوگل ادوردز   نیکمپ  یدر موتور جستجو گوگل و طراح  یابیبازار  یتخصص  يروش ها  ارائه 
 مناسب   يدیکلمات کل  شنهادیو پ  لیتحل 
 ت یگزارش از عملکرد سا  هیو ته  قیدق  زی آنال 
 یشامل بررس  تیوب سا  لیتحل  UI , UX  رفع مشکلات و بهبود آن   يبرا  یتخصص   يو ارائه راهکارها  تیسا 
 یلیمیا  بازاریابیو    یامکیپ  نیکمپ  يو نظارت بر اجرا  مشاوره 
 ي مجاز  يدر فضا  يجذب مشتر   يو تلاش برا   تیوب سا  يها  يورود  لیتحل 
 مرجع   يها  تیدر سا  یآگه  رپورتاژ  يزیر  برنامه 
 ی کیکل  غاتیتبل  يها  نیکمپ  يبر اجرا   مشاوره 
 ان یتعامل با مشتر  بهبود 
 تالیجید  یاب یبه اهداف بازار  دنیکسب و کار در رس  تیموفق  زانیو سنجش م  لیتحل 
 ي کننده به مشتر  دیبازد  لینرخ تبد  بهبود 

 
 :  داشته باشد د یبا نگ یمارکت تالی جیمشاور د ک یکه  یی ها مهارت 
 تال یجید  یابیبازار  ياستراتژ   نیتدو 
   موتور جستجو (  يساز   نهیبهسئو وSEO( 
 یکیکل  غاتیتبل  )PPC ( 
 ی اجتماع  يرسانه ها   یابیبازار 
 محتوا   یابیبازار 
 ی لیمیا  یابیبازار 
 لینرخ تبد  يساز  نهیبه 
 داده ها  ل یو تحل  هیتجز  ،  زی آنال 

 
 

 
 



 

12                                                                   www.parsrasaneh.com 

 و خدمات شبکه هاي اجتماعیمشاوره 
 

کرد.    دایدست پ  يار یبس  يهات یبه موفق  میتوان  یاجتماع  يهاهوشمندانه از شبکه   ادهنباشد. با استف  یاجتماع  يهاشبکه   ریکه درگ  میکنید  دایرا پ  يامروزه کمتر فرد
 . دیقدم بردار  يمجاز  يایتا با چشم باز در دن  دیاستفاده کن  یاجتماع   يبهتر است از خدمات مشاوره شبکه ها   ؛  تیبه موفق  دنیرس  يبرا 

  یبه عنوان راه  یاجتماع  يهاشبکه   قی از طر  ینترنتیا  غاتیتبل  ،یاجتماع  يهااستفاده از شبکه   يبالا  شیو افزا  يمجاز  يایاز کاربران به دن  يار یوارد شدن بس  با
 شده است.   لیکسب و کارها تبد  نیمهم بو  پرطرفدار  

باعث شده    یاجتماع  يهااستفاده از مشاوره شبکه    نترنت،یا  يدر فضا  یغاتیمختلف تبل  روشهايتوجه به    نیو همچن  تبا کیفیروزافزون محصولات و خدمات    دیتول  با
  ي راهکارها و    روشها  ،یاجتماع  يها  . در واقع مشاوره شبکه دیخود انتخاب کن  یصفحه شبکه اجتماع  يرا برا   ياستراتژ   نیاست تا صاحبان کسب و کار بتوانند  بهتر

  شنهادیاز محصولات و خدمات شما را پ  انیمشتر  بیشتر  تیجلب اعتماد و رضا  ،برند    آشنایی گسترده تر با،    )  یاجتماع  يهاشبکه (   ایسوشال مد  تیری مد  يبرا   تريموثر
 . دهدیم

 
 ی اجتماع يحضور در شبکه ها يایمزا  نیتر مهم
 تر  و آسان  عیسر  ارتباطات 
 ان یبه مشتر  یدسترس  شیافزا 
 بالقوه  انیقرار گرفتن مشتر  ریتاث  تحت 
 ت یسا  کیتراف  شیافزا 
 تر  به صرفه  مقرون 
 به برند   يوفادار   شیافزا 
 به مخاطبان هدف بیشتر    یدسترس 
 ي از برند و برندساز   بیشتر  یآگاه 

 
  د، ینداشته باش  ییآشنا  روشها  نیکه اگر با ا  کهیاست به طور  ياده یچیکار پ  ،یاجتماع  يهادر شبکه  یغاتیتبل  يهاکه نحوه استفاده از روش   دیتوجه داشته باش  دیبا

. مشاور شبکه  شودیتر مکار پررنگ   نیا  نیمتخصصو     یاجتماع  يبه مشاوره شبکه ها   ازیاست که ن   نجایداد. ا  دیاز دست خواه  غاتیاعتبار برند خود را به هنگام تبل
و توجه  میپردازدمخاطب هدف  نیشتریبر اساس حضور ب یشبکه اجتماع نیانتخاب بهتر نی شرکت و همچن يهاتیو فعال یغاتی تبل نه یشیپ یبه بررس یاجتماع يها

 .کندی ، متمرکز م  بهتر محصولات و خدمات  یفروش و معرفو    نگیبرند  شیمانند افزا  یبه اهداف  دنی رس  يخود را رو 
کند. امروزه    یمعرف  نیمخاطب  نیدر ب  یعیمناسب، به طور وس  روشهاییاست که محصولات و خدمات شرکت را با استفاده از    نی کسب و کار موفق ا  کیداشتن  الزام  

در  غاتی تبل ،یغاتیتبل يهاانواع متفاوت روش  نی. در بباعث از بین رفتن منابع مالی و وقت خواهد شدو  ستندیپاسخگو ن دیگر یمیقد غاتیتبل يهابه کار بردن روش 
گسترش    يرا برا   ی اجتماع  يهادر شبکه  ینترنتیا  غاتیاستفاده از تبل  ریتاث  نمیتوانند  کسب و کاراز صاحبان    چکدامیهستند. ه  ياژهی و  گاهیجا  يدارا   یاجتماع  يهاشبکه 

 خود انکار کنند.   يحوزه کار
 .  دیاستفاده کن  مشاورین ما در این حوزهاز    یاجتماع  يهادر شبکه  تیشروع فعال  يبهتر است برا   د،یشرکت خود هست  ندهیهم اگر به فکر آ  شما

 
 عبارت است از:ی اجتماع يخدمات شبکه ها 

 ی اجتماع  يهاشبکه   قیاز طر  مشتریانسازمان و    بهبود رابطه   يبرا   ییراهکارها  ارائه 
 بیشتر کسب و کار   تیشهرت و محبوب  يبرا   ییراهکارها  و ارائه   سازمانها  يبرندساز  يبه استراتژ   کمک 
 کوتاه مدت و بلند مدت  استراتژیهاي  نییتع 
 شما خدمات و محصولات    یابیبازار  يبرا   یاجتماع  يهاشبکه   نیبهتر  انتخاب 
 ییدر پاسخگوبیشتر  و سرعت    يارتباط با مشتر   بهبود 
 بارق  يهارسانه  لیو تحل  هیو تجز  یاجتماع  يهاشبکه  یابیبازار  يدرست استراتژ  يبر اجرا   نظارت 
 هاآن  یو معرف  دی جد  يها و ترندها فرصت   یبررس 
 ي تعداد مشتر  شیافزا  يبرا   ياستراتژ   نییتع 
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 و خدمات حقوقی کسب و کار مشاوره 
 

  ، براي انجام امور حقوقی قطعا به یک مشاور حقوقی کسب و کار، نیاز خواهید داشت.   هستیدیک تجارت عمده و بزرگ  و یا حتی  اگر صاحب یک کسب و کار کوچک  
کند. آگاهی از مسائل حقوقی و قوانین  ان، ایفا می تمشاوره حقوقی کسب و کار نقش پیشگیري را براي رخداد هر گونه مشکلات حقوقی، براي تجارت و کسب و کار

،   مجرب. یک مشاور حقوقی کسب و کار  ددر محیطی امن، کسب و کارمان را رونق دهی  دقانونی، بتوانی  چالشهايکند تا بدون درگیري با  تجارت، به ما کمک می
 .تواند کسب و کار و تجارت شما را در جهت اهدافی که در نظر دارید، با تکیه بر قانون، پیش ببردمی
 

 برخی از مزایاي مشاوره حقوقی کسب و کار عبارتند از:
  آشنایی با مراحل تشکیل کسب و کار 
  پیشگیري از ایجاد مشکلات حقوقی در طول فعالیت شرکت 
  آگاهی از قوانین املاك تجاري جهت خرید و یا اجاره فضاي کسب و کار 
  تنظیم قرارداد استخدام و بیمه بر اساس قانون کار 
  تنظیم قرارداد با توجه به اصول و جزئیات قراردادنویسی 
   مجاز با تنظیم یک اظهارنامه درست و اصولی   تمعافیتعیین وضعیت مالیاتی و دریافت حداکثر 
  (واردات و صادرات) راهنمایی صاحبان کسب و کار در امور بازرگانی 

 
 انواع مشاوره حقوقی کسب و کار 

 ثبت شرکت و یا تشکیل کسب و کار 
  خرید و یا اجاره فضاي فیزیکی 
  استخدام کارمندان 
  تنظیم قراردادها 
 هاي تجاري و اداري تهیه فرم 
  پرداخت مالیات 
  امور بازرگانی 

 
 کسب و کار  ی مشاور حقوق يهای ژگیو
   قراردادها مطابق با قانون   میتنظی و  استخدام  نیقوانتسلط کامل بر 
 شرکت   يتجار   يقراردادها   يمذاکره برا   ییتوانا 
   ی و اصول حقوق  نیو اهداف شرکت طبق قوان  سیاستها  میتنظتوانایی 
 آنها انجام    يلازم را برا  راهنمایی هاي  و ارائه  هاشرکت    يو ادار  یامور قانون  تسلط کامل بر 
 ي کسب و کارتان بدون حضور شما در جلسات کار  هاي سیاستاهداف و    توانایی طرح 
 شما   کسب و کار  یاطلاعات حقوقحافظ اسرار و  و    امانتدار  ،  صادق 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 


